Great Plains Professional w Grupie Zywiec SA

Zainstalowanie i uruchomienie systemu Great Plains Professional w spétkach Zywiec Trade nalezacych do Grupa Zywiec
SA znacznie usprawnito zarzadzanie ogélnopolskg siecig dystrybucji piwa. Dzieki temu systemowi ujednolicone zostaty
sposoby rejestracji zdarzen i raportowania we wszystkich centrach i oddziatach. Przyspieszona takze zostata wymiana
dokumentéw miedzy centralg a oddziatami, co pozwolito na efektywniejsze zarzadzanie i zwigkszyto konkurencyjnosé firmy
na nasyconym rynku krajowym. W sktad Grupy Zywiec SA wchodza centra dystrybucyjne Zywiec Trade , z ktdrych kazde
posiada od 1 do 6 oddziatow. Lacznie sie¢ dystrybuciji sktada sie z 34 punktéw (central i oddziatéw) rozrzuconych po catym
kraju. Rozprowadza ona ok. 30 proc. piwa wytwarzanego w naszym kraju, przy czym w obrebie catej sieci realizowana jest
jednolita polityka sprzedazy. Jeszcze do niedawna kazde z centrédw dystrybucyjnych posiadato wiasne systemy
informatyczne. "Przyczyniato to nam sporo kiopotdw, jako ze te same zdarzenia niemal w kazdym oddziale
ewidencjonowane byto inaczej. Praktycznie niemozliwe wiec byto szybkie uzyskanie jednolitych raportow handlowych i
finansowych. Niemozliwe byfto tez wprowadzenie jednorodnego planu kont oraz wykonywanie replikacji danych miedzy
centralg a oddziatami” - méwi Piotr Kocon, odpowiedzialny w Grupie Zywiec S.A. za wdrozenie zintegrowanego systemu
informatycznego. Wielos¢ réznorodnych systeméw informatycznych utrudnia tez ich utrzymywanie oraz modernizacje
stosownie do zmieniajacych sie potrzeb browaru i catej sieci dystrybucyjnej. Przed podjeciem decyzji o zakupie
zintegrowanego systemu informatycznego dla catej sieci dystrybucji rozpoznane zostaty potrzeby wynikajace z dziatalnosci
operacyjnej w kazdym regionie kraju. Nowy system musial bowiem spetnia¢ nie tylko wymagania centrali, ale takze
specyficzne potrzeby poszczegdlnych centréw dystrybucyjnych i ich oddziatéw. Po okresleniu wymagan przeprowadzone
zostato rozpoznanie rynku. "Wybrali§my system Great Plains Professional z kilku powodow. Przede wszystkim ze wzgledu
na nowoczesng architekture, mozliwos¢ rozszerzania funkcjonalnosci bez potrzeby ingerowania w kod zrddfowy systemu
podstawowego, mnogosc predefiniowanych raportow oraz jego elastycznos$c." - méwi Piotr Kocon.

Wdrozeniem systemu w Grupie Zywiec SA zajmowata sie spotka Jura-Soft z Czestochowy. "Istotnym elementem przy
wyborze systemu i firmy wdrazajgcej byta deklarowana przez Jura-Soft liczba wysokiej klasy konsultantéw, majacych z nami
wspoifpracowac. Rzeczywistos¢ potwierdzita nasz wybdr. Moglismy liczy¢ na ich profesjonalizm przez caty okres wdrazania"
- méwi Piotr Kocon.

Uzytkownikami systemu Great Plains Professional sg w spofce przede wszystkim stuzby handlowe, finansowe i analityczne
poszczegdlnych centrow i oddziatow. Natomiast w centrali system uzywany jest do prowadzenia centralnie nadzorowanych
rejestrow, takich jak indeks towarowy i plan kont. "System ten w istotny sposob usprawnit oraz przyspieszyt przesytanie
dokumentdw i raportow miedzy centrala, centrami dystrybucyjnymi i poszczegdlnymi oddziatami” - méwi Piotr Kocon.

Pracownicy wykorzystujacy Great Plains Professional podkreslaja jego znacznie wieksze mozliwosci niz systemoéw
wczesniej eksploatowanych. Ale tez zwracajg uwage na fakt, ze wykorzystanie mozliwosci jest tylko wtedy, gdy przejdzie sie
odpowiednie szkolenia. "W poréwnaniu ze starym systemem, Great Plains Professional ma o wiele wigksze mozliwosci, ale
trzeba umie¢ z nich skorzystac. W tych oddziatach, w ktdrych zainstalowany jest silniejszy serwer wida¢ wyraznie wigkszg
wydajnos¢ systemu przy opracowywaniu analiz i przygotowaniu raportow. Bardzo wazne dla nas jest to, ze w systemie tym
znalazlo sie wiele rozwigzarn unikatowych, zaprojektowanych na nasze zyczenie. Wstawilismy tez i wiasne drobne aplikacje i
wszystko dziata poprawnie. Jest to wiec system nie tyle otwarty, co bardzo elastyczny" - moéwi Mirostaw Starzec z
katowickiego centrum dystrybuciji. Natomiast tukasz Kardas z centrum tédzkiego podkresla, ze "System ten ufatwia
wyszukiwanie danych. Daje tez to, czego wcze$niej nie mieliSmy, pozwala np. na biezaco $ledzi¢ naleznosci klienta czy
patrze¢ wstecz na wywigzywanie sie przez niego z obowigzkéw wzgledem naszej firmy. Poza tym tatwo mozna opracowac i
wigczy¢ do niego wiasne raporty. A to jest duza zaleta, tym bardziej, ze mamy wiele specyficznych potrzeb".

"Posiadanie jednolitego informatycznego pracujgcego w rozbudowanej sieci dystrybucji wptywa w sposob jednoznaczny na
jej efektywno$c¢ oraz fatwo$¢ zarzadzania, a tym samym na konkurencyjnosc¢. Jest to ponadto podstawowy warunek
rozwoju, zaréwno w sensie organizacyjnym, jak i technicznym"” - méwi Piotr Kocon.

"Za nami jest pierwszy etap wdrozenia systemu Great Plains Professional. To co zostafo zainstalowane i uruchomione, juz
nam przynosi wymierne korzysci. Ale na tym nie zamierzamy poprzestac" - kontynuuje Piotr Kocon. "Chcemy bowiem
rozszerzy¢ funkcjonalno$¢ systemu o elementy wspomagajgce sprzedaz, dopracowac¢ mechanizmy jednolitego
raportowania, a przede wszystkim usprawni¢ przeptyw informacji miedzy browarem, centralami oraz ich oddziatami".
Dziaftania te maja jeszcze bardziej usprawni¢ dystrybucje wyrobéw browaru oraz udoskonali¢ zarzadzanie catg Grupa
Zywiec S.A.

“Wdrozenie systemu Great Plains Professional zdecydowanie zwigkszyto efektywnosc sieci dystrybucji i ufatwito
zarzgdzanie nig. Tym samym wplyneto na konkurencyjno$¢ firmy na coraz trudniejszym rynku. Polskim” - PIORT KOCON,
gtéwny specjalista ds. informatyki.



System: Microsoft Business Solutions Great Plains Professional na bazie Microsoft SQL Server w 16 lokalizacjach na 588
jednoczesnych uzytkownikow.

Uzywane moduty:

Administrator +Edytor Raportéw,
Bank,

Drukarki Fiskalne,

Edytor okien,

Gospodarka Magazynowa,
Integrator Danych,

Kasa,

Ksiega Gtéwna +Analiza Finansowa,
Naleznosci,

Obstuga Sprzedazy,
Zobowigzania

Rok zakupu 1997

Firma wdrazajgca: Jura-Soft



