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ENERGOTERM

“Nasza decyzje o migracji na Microsoft
Dynamics NAV mozna najkrdcej
podsumowacé, mowigc - Zzal bytoby nie
skorzysta¢ z tak korzystnych warunkow
finansowych (program dofinansowania) i
organizacyjnych jakie daje program MOVE” —
mowi Krzysztof Lipiniski, dyrektor finansowy
Energoterm Sp. z o.0. ,A przechodzac do
konkretdw, o koniecznosci migracji
przekonaty mnie cztery rzeczy: pierwsza —
mozliwos¢ dokonania migracji w ciggu roku
finansowego, bez zaktdcania codziennej
pracy firmy i zachowaniu ciggfosci dostepu
do dokumentdéw ksiegowych. Druga — ze w
nowym systemie lepiej rozwigzemy
rozliczanie przedptat i kaucji, ktore
dotychczas nie byto satysfakcjonujace.
Trzecia— moZzliwosc petnej integracji nowego
systemy z firmowa bankowosScia
elektroniczng, z ktdrej korzystamy na co
dzien. Czwarta - wprowadzenie petnej
analizy wielowymiarowej prowadzonych w
firmie operacji gospodarczych.”

22 lata doswiadczen

Dziatalnos¢ Przedsigbiorstwa Specjalistycznego
ENERGOTERM Sp. z 0.0. rozpoczela sie w
roku 1987. Firma dziala w branzy inzynieryinej i
specidlizuie sie w realizacji przedsiewzie¢ z
zakresu energetyki cieplnej oraz  szeroko
pojetych systemdw wodociagdw i kanalizaci.

Gtéwna siedziba firmy znajduje sie w
Toruniu a biura regionalne w Katowicach,
Krakowie i we Wroctawiu. ENERGOTERM
ma wydzielone Dzialy Realizacji Sieci
Cieplnych oraz Sieci Wodociggowych i

Kanalizacyjnych.
Firma zaliczana jest dzis do Scistej,
krajowej czoléwki przedsiebiorstw

Inzynieria wspomagana systemem MS Dynamics NAV
ENERGOTERM dokonat migracji w ramach programu Microsoft MOVE

specjalizujacych sie w budowie
preizolowanych sieci cieptowniczych.
Zgodnie z oczekiwaniami klientéw,
ENERGOTERM swiadczy
kompleksowe ustugi - od koncepcji,
poprzez projekti jego realizacje, az po
odbiér koncowy oraz uruchomienie.
Firma zaliczana jest dzis do S$cistej,
krajowej czotéwki przedsiebiorstw
specjalizujacych sie w budowie
preizolowanych sieci cieptowniczych.

Nowoczesne technologie

Poczatkowa dziatalnos¢ firmy nastawiona
byta na budowe i modernizacje sieci
cieplnych w tradycyjnej technologii -
kanatowej - oraz wewnetrznych instalacji
centralnego ogrzewania i kottowni matej
mocy.

Rozwj technologii dostepnych w tej dziedzinie
jest bardzo szybki, a ENERGOTERM stara sie
jak najszybciej stosowac je w praktyce. Juz w
poczatkach lat 90-tych fimma wprowadzita na
polski rynek cieptowniczy innowacyjna
wowczas technologie bezkanalowsj budowy
sieci Cieptowniczych - system preizolowanych
sieci cieplnych firmy LOGSTOR ROR z Danii.

Troska o klienta, rozwéj i systemy IT

Potrzeby i wymagania klientow
ENERGOTERM stale rosna -
dostosowujac sie do nich spodtka
stopniowo rozszerzata zakres swojgj
dziatalnosci. Na rynku dostepne sg
niezmierzone zasoby réznorodnych
technologii, a kluczem do osiggniecia
petnego sukcesu w ich stosowaniu jest
umiejetnos¢ wiasciwego ich doboru oraz
zastosowania oraz wykorzystaniu ich



maksymalnej funkcjonalnosci i u uzyskania
jak najwiekszej niezawodnosci — zaleznie
od konkretnych potrzeb uzytkownika i
dostepnych srodkéw finansowych.

Doskonale wiemy, ze efektywne tgczenie
tych elementéw wymaga najczesciej
pomocy ze strony kompetentnego
przewodnika oraz rzetelnego wykonawcy.
Stad tez wszystkie swoje dziatania
ENERGOTERM podejmuje w Scistej
wspotpracy z przysztymi uzytkownikami -
towarzyszymy im od momentu identyfikaciji
problemu poprzez analize i wybdr
optymalnego rozwigzania, projektowanie,
kompletacje dostaw, wykonawstwo i
rozruchy, az do utrzymania ruchu
technologicznego i biezacych serwisdw.

Wszystkie te dziatania wspierane sg w
ENERGOTERM przez nowoczesne
systemy informatyczne. Wykorzystywane
sg one przez wszystkie dziaty — od zarzadu,
poprzez ksiegowosc¢, produkcje i
wykonawstwo do dziatdw eksploatacji i
serwisu — m.in. wiasnie przez Microsoft
Dynamics NAV.

Dziat Projektowy korzysta réwniez z
najnowoczesniejszych systemow
inzynierskich (CAD) wspomagajgcych
projektowanie i zarzgdzania projektem.

Dziesiatki klientéw, projektéw i rosnace
potrzeby biznesowe

Dziesigtki statych klientéw i prowadzonych
jednoczesnie projektow (prac
projektowych i buddw) wymaga ogromne;j
precyzji w zarzadzaniu nimi, a jednoczesnie
duzej elastycznosci w dziataniu. Podstawg
jest bardzo dobre zarzgdzanie firmg
wspomagane nowoczesnymi narzedziami
informatycznymi — od wielu lat firma
stosowata system klasy ERP (Enterprise
Resource Planning) Microsoft Dynamics
GP (znany wczesniej pod nazwg Great
Plains).

Wzrost firmy oznacza oczywiscie state
zwigkszanie sie liczby danych w systemie
ERP, raportéw jakie sporzgdzane sg dla
zarzadu i kierownikdow rdéznych szczebli
oraz analiz.

Dla zorientowania sie w skali informaciji
gromadzonych w firmie mozna podac
nastepujgce dane:

@ ok. 200 klientdw w catej Polsce — m.in.
wsparcie eksploatacyjne, serwis, itp.

e ok. 50 jednoczesnie prowadzonych
buddw —w catym kraju

@400 - 500 faktur wystawianych
miesiecznie

@ setki faktur ksiegowanych miesiecznie

Duza liczka dostawcéw, partnerow i
klientow oznacza wiele operacji
bankowych i konieczno$¢ biezacego ich
Sledzenia i ksiegowania — stad bardzo
istotna jest automatyzacja jak najwiekszej
ich czesci. Dlatego istotna byta dla firmy
mozliwos¢ integracji systemu Dynamics
NAV z uzywang w firmie bankowoscia
elektroniczna.

Kiedy zaczaé - zawsze trudna decyzja

Decyzja o zmianie systemy ERP to dia
zarzadu kazdej firmy jest zawsze bardzo
trudna — bo wszyscy obawiajg sie sporego
zamieszanie w codziennym dziataniu firmy,
a moze nawet koniecznosci wstrzymania
dziatania dzien czy dwa. Dlatego tez dziaty
finansowe najlepiej tolerujg takie zmiany,
jesli nastepujg zaraz po zamknieciu roku
finansowego. Przyjeto sie, ze jest to
najbezpieczniejszy termin i pozwala
unikna¢ jednoczesnej pracy na dwoch
systemach.

Przy zmianie systemu w trakcie roku
finansowego konieczne jest przeniesienie
tzw. otwartych transakgji (np. zamdwien w
trakcie realizacji, faktur czesciowo
zaptaconych, itp.) — tego wszyscy sie
wiasnie obawiaja. Nie bez znaczenia jest
rowniez koniecznos$¢ poznawania
mozliwosci i interfejsu nowego systemu —
co zwykle dodatkowo przedtuza czas
migracji i spowalnia biezgcag prace
uzytkownikéw.

Problemdéw tych mozna jednak uniknagc.
Microsoft uruchomit wiosng 2009 roku

program MOVE utatwiajgcy migracje
uzytkownikow systemu Dynamics GP na
system Dynamics NAVY, ktory jest znacznie
bardziej elastyczny, o wiekszych
mozliwosciach rozwojowych i majacy,
istotny dla ENERGOTERM, modut
Produkcja.

Program MOVE - migracja w dowolnej
chwili

Program Microsoft MOVE przygotowano
dla firm dokonujacych migracji z systemu
Dynamics GP na system Dynamics NAV.
Jegoistotg jest zestaw procedur i narzedzi,
opracowanych na potrzeby projektu przez
Solemis Group SA - lidera projektu.
Wspomniane procedury i narzedzia
umozliwiajg na skrécenie catego procesu
migracyjnego do zaledwie kilku dni.
Jednoczesnie zachowana jest petna
ciggtos¢ pracy firmy i przeniesienie
wszystkich otwartych transakcji. Caty
proces migracyjny w ramach programu
MOVE bazuje na wieloletnim
doswiadczeniu Solemis Group zdobytym
w ponad 200 wdrozeniach systemu
Dynamics GP w Polsce.

Warunek: przesiadka z dnia na dzien

“Decydujgc sie na migracje, zarzad
ENERGOTERM postawit jednak jeden
podstawowy warunek — zorganizujcie
wszystko tak by nie byto potrzeby
rdwnolegtej pracy na dwdch systemach —
w pigtek konczymy prace w starym
systemie, a w poniedziatek zaczynamy w
nowym, i wszystko co potrzebne ma w nim
by¢” - tumaczy Dariusz Bieniek, szef
projektu MOVE w Solemis Group. ,To dla
nas idealne podejscie do tematu —wymaga
co prawda bardzo precyzyjnego
przygotowania wszystkich dziatan i
przeniesienia wszystkich otwartych
transakcji — ale jednoczesnie pozwala nam
rozciggajacego sie zwykle w czasie, okresu
przejsciowego.”

Wszystkie prace wykonano zgodnie z
zyczeniami zarzadu. Dodatkowo, dla
petnego komfortu i bezpieczenstwa
uzytkownikom pozostawiono mozliwosc
podgladu danych (bez mozliwosci ich
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edycji) w starym systemie.
14 kwietnia- 19 czerwca 2009

O ile samo przetaczenie systemow -
przesiadka uzytkownikdw z systemu na
system nastgpita z dnia na dzien, to caty
projekt - od rozpoczecia analiz, poprzez
wdrozenie (z konfiguracja i szkoleniami) do
podpisania protokotu przyjecia przez
ENERGOTERM - trwat trzy wiosenne
miesigce 2009 roku.

Prace zwigzane z migracja danych i
konfiguracjg nowego systemu w catosci
wykonali eksperci Solemisa, nie
absorbujgc przy tym nadmiernie
pracownikow ENERGOTERM, oczywiscie
z wyjgtkiem administratora systemu -
informatyka ENERGOTERM, ktoéry
zaangazowany byt we wszystkie prace.

»Prowadzona jednoczesnie zmiana planu
kont i uruchomienie nowych funkcjonalnosci
wymagata natomiast duzego zaangazowania
-znacznie wiekszego niz przy prostej migracji
- najwazniejszych osob z dziafu
ksiegowosci” — wyjasnia Dariusz Bieniek.
,By caly proces przebiegt zgodnie z
harmonogramem, zespdt pracownikow
ksiegowosci musiat poznawac nowy system
znacznie wczesniej, szybciej i doktadniej niz
pozostali uzytkownicy. To dzieki ich

zaangazowaniu cafy projekt realizowano
bardzo sprawnie i skutecznie.”

Szkolenie z uzytkowania nowego systemu
objeto dotychczasowych uzytkownikdw
oraz nowych pracownikdow, Kktorzy
wczesniej nie mieli dostepu do
poprzedniego systemu ERP. Ze wzgledu
na rozny stopien zaawansowania
uzytkownikow i rozny zakres potrzebnej
znajomosci nowego systemu  szkolenie
odbywato sie w kilku grupach, o réznym
programie szkolenia. Okazato sie to
najprostszym i najskuteczniejszym
rozwigzaniem.

Co zyskano na zmianie

Po migracji na Microsoft Dynamics NAV, w
ENERGOTERM wykorzystywane sa
moduty: finanse i ksiegowos¢, srodki
trwate, sprzedaz i logistyka, zakupy i
magazyn oczywiscie z mozliwoscig
wykorzystania wszystkich pozostatych
modutdw dostepnych w systemie.
ENERGOTERM ma licencije na 15
jednoczesnych uzytkownikow.

Podsumowujgc migracie ENERGOTERM
na system Dynamics NAV, mozna
stwierdzic, ze:

edostepne sg wszystkie dotychczasowe

funkcjonalnosci, jakie uzywano w
poprzednim systemie

°*migracja stata sie bodzcem do realizacji,
planowanej od dawna, zmiany planu kont —
nowy pozwala na lepsze analizowanie
codziennego dziatania firmy i ponoszonych
kosztéw —m.in. lepsza, bardziej precyzyjna
alokacje kosztéw

emozliwa jest lepsza, bardziej precyzyjna
ocena efektywnosci poszczegdlinych
projektow

etatwiejsze jest przeszukiwanie i
przegladanie danych

®zautomatyzowano ksiegowanie wptat i
wyptat — dzieki potgczeniu systemu z
bankowiscig elektroniczna

eusprawniono i zautomatyzowano obstuge
i ksiegowanie przedptat i kaucji

ozwiekszyta sie wydajnosc systemu

*migracja odbyta sie zgodnie z
harmonogramem czasowym i kosztowym

Solemis Group S.A. jest wiodgcym dostawcag zaawansowanych
rozwigzan biznesowych obecnym w Polsce od 1986 roku.

Oferte firmy stanowia specjalistyczne produkty uzupemiajace
istotne luki w klasycznych systemach ERP/CRM. Aktualnie w
ofercie firmy znajduja sie dwa swiatowej klasy produkty nalezgce
do tej klasy rozwigzan: PROPHIX i TARGIT. Kanadyjski system
PROPHIX jest aplikacjg finansowag uzywang przez tysigce osob
na catym Swiecie do budzetowania, prognozowania,
raportowania i analiz. Dunskie oprogramowanie TARGIT to
rozwigzanie z obszaru Business Intelligence umozliwiajgce
decydentom na wszystkich szczeblach zarzgdzania
wielowymiarowa analize danych i uzyskanie natychmiast
catosciowego obrazu sytuacji w firmie.

Od 2005 roku Solemis Group S.A. jest jedynym
przedstawicielem w Polsce producentdw systemow PROPHIX i
TARGIT oraz twdrca polskich wersji tych systemaow.

SOLEMIS Group jest rowniez aktywnym popularyzatorem
wiedzy na temat controllingu i budzetowania, wspotpracujgcym z
wybitnymi ekspertami  renomowanych szkét  controllingu:

Nord Controllingi ODITK.

Solemis Group jako jedyna firma w Polsce swiadczy outsourcing
ustug IT dla Microsoft w zakresie oprogramowania ERP —
Microsoft Dynamics GP (Business Solutions Great Plains). W
ofercie firmy znajdujg sie takze rozszerzenia funkcjonalne do
systemu Microsoft Dynamics GP (MBS Great Plains) oraz system
finansowo-ksiegowy dla matych firm SM-BOSS.

Realizujgc konsekwentnie swoja misje: ,Wspdtpracowadé z
Partnerami i Klientami w osigganiu sukcesow”, Solemis Group
SA planuje sukcesywnie wprowadza¢ na rynek nowe, coraz
bardziej zaawansowane produkty, spetniajgce wysokie
wymagania klientow, ze szczegdlinym uwzglednieniem bardzo
waskich, wysokospecjalizowanych rynkdw.

W sktad grupy kapitatowej wchodzg trzy spdtki: spotka
dominujaca Solemis Group S.A., wydzielona w 2006 roku spoétka
BossPlus sp. z 0.0. bedaca producentem oraz dystrybutorem
systeméw klasy ERP, oraz Solvena Management Systems
Sp. z 0.0. zajmujgca sie wdrozeniami zaawanswanych aplikadji
biznesowych.
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